
ADINDEX

Рост бизнеса клиентов – основа нашего бизнеса.

КОМПЛЕКСНЫЙ ИНТЕРНЕТ-МАРКЕТИНГ



Проекты из Украины, 
Грузии, Казахстана, 

Англии, Германии и США

Сильная аналитика, доступ к 
современному 

инструментарию,  
сертификация специалистов

Ключевые факты

40+ сотрудников 
in-house

Рост клиентов по обороту 
в среднем +25% в год

лет на рынке



Команда





Ключевые 
направления
МАРКЕТИНГ

КОМПЛЕКСНЫЙ МАРКЕТИНГ

АУДИТ И КОНСАЛТИНГ

ПРОДУКТОВЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ

ОМНИКАНАЛЬНЫЕ ПРОЕКТЫ

+ EN, DE, GE, TR, US РЫНКИ



Ключевые 
направления
ПРОДУКТЫ

SEO

MEDIA

ANALYTICS & CRM 
MARKETING

SMM

PPC



ЦЕННОСТИ

РЕЗУЛЬТАТ

• Бизнес клиентов агентства растет

• Агентство растет вместе с бизнесом 
клиентов

• Результат всегда принадлежит  
клиенту, наша задача найти путь роста 
и реализовать этот план совместными 
усилиями

ЭКСПЕРТИЗА И РАЗВИТИЕ

• Постоянный внутренний процесс 
обучения и повышения уровня 
компетенции сотрудников агентства

• Доступ и внедрение новейшего 
инструментария в продуктах позволяет 
получать больше в каждом моменте

• Высокий уровень экспертизы и 
процессов позволяет получать лучший 
результат

ДОВЕРИЕ И КОММУНИКАЦИЯ

• Мы помогаем бизнесу расти, бизнес 
видит результаты и начинает нам 
доверять

• Доверие позволяет нам делать больше 
и эффективнее

• Мы прозрачны в процессах, 
результатах, отношениях

УВАЖЕНИЕ, ТЕРПЕНИЕ, РАЗВИТИЕ



“Мы не делаем работу ради работы, а 
делаем работу ради результата.”

Вадим Пилипенко
CEO #ADINDEX



Кейсы



КАТЕГОРИЯ: продажа часов
Национальная сеть магазинов
Категория годового бюджета:  50 - 100К usd/год

ЗАДАЧА: повышение эффективности digital-инструментария

РЕШЕНИЕ
Полная переработка performance-кампаний в Google ads, 
подключение новейшего инструментария и beta
Реализация охватных Display&Video 360 кампаний 
Реализация обновленной контент-стратегии для 
формирования статуса лидера в категории по каналу SMM 
(facebook+instagram)

РЕЗУЛЬТАТ
Увеличение продаж на 40% при увеличении бюджета на 15%
Рост знания бренда и доли рынка на 5%

Омниканальный ритейлер



ЗАДАЧА: Промотирование и 
лидогенерация для бизнеса с 
помощью digital канала

Омнканальный ритейлер

РЕЗУЛЬТАТ
35% продаж с помощью интернет канала на уровне 
всего бизнеса
Топ по инфозапросам (блог/youtube канал)
Рост в 3 раза оборота и лидогенерации yoy при 
снижении стоимости привлечения

КАТЕГОРИЯ: товары для дома
Национальная сеть магазинов
Категория годового бюджета:  50-100К 
usd/год

РЕШЕНИЕ
Маркетинговое (SEO+usability) сопровождение 
разработки сайта 
Реализация комплексной маркетинговой 
стратегии с помощью perfomance инструментария  
(SEO+PR, Google ads) и SMM
Реализация комплексной контент-стратегии
Построение сквозной омниканальной аналитики



КАТЕГОРИЯ: цифровые услуги
Национальный провайдер, широкая сеть 
представительств
ГЕОГРАФИЯ: Украина

ЗАДАЧА: Увеличить количество заявок на подключение 
услуг из smm канала. Уменьшить негатив подписчиков. 
Повысить коэффициент конверсий

РЕШЕНИЕ
Провести анализ страниц в соц. сетях
Разработать контент-стратегию и рубрикатор
Проработать стратегию рекламных кампаний

РЕЗУЛЬТАТ
За 3 месяца увеличили количество заявок на услуги с 45 
до 713 в месяц. Получили в 1,5 раза больше позитивных 
реакций.

Интернет провайдер



ЗАДАЧА: Обеспечение положительной 
динамики развития проекта за счет 
реализации комплексной SEO контент-
стратегии

Online проект в сфере туризма

РЕЗУЛЬТАТ
24% рост трафика YoY и рост лидогенерации 
на 31% на фоне отрицательного тренда 
предыдущего периода

КАТЕГОРИЯ: продажа индивидуальных туров
Один из лидеров тематики в Англии
Категория годового бюджета:  более 100К 
usd/год

РЕШЕНИЕ
Комплекс работ по технической оптимизации 
проекта
Оптимизация канала Google ads с учетом 
рекомендаций Google premium support team 
Развитие контент-раздела на сайте
Построение процесса постоянного трекинга и 
оптимизации маркетинговых и бизнес 
показателей



КАТЕГОРИЯ: бытовые системы водоочистки
Собственная ТМ, сеть собственных точек продаж в 
нескольких регионах, B2B продажи
Категория годового бюджета:  50 - 100К usd/год

ЗАДАЧА: Рост продаж ТМ с помощью digital канала

РЕШЕНИЕ
Улучшение сайта бренда
Создание коммуникационной стратегии с задействованием 
комплексного инструментария: PR&SEO, соц.сети, performance 
каналы

РЕЗУЛЬТАТ
30% рост продаж тм в розничной сети и по каналам оптовой 
дистрибьюции
Рост знания бренда и доли рынка при негативной динамике 
рынка и повышении уровня конкуренции

Производитель и дистрибьютор 
нескольких ТМ



ЗАДАЧА: Рост продаж по интернет 
каналу

Омнканальный ритейлер

РЕЗУЛЬТАТ
За 2 года проект стал одним из лидеров ниши
Увеличение объемов продаж в 5 раз,
Рост поисковой органики на сайт в 10 раз

КАТЕГОРИЯ: автотематика
Продажа тонировочной пленки под 
собственной ТМ
Категория годового бюджета:  50-100К 
usd/год

РЕШЕНИЕ
Комплексная оптимизация сайта
Развитие раздела блог
Комплексное продвижение PR+Linkuilding
Оптимизация лидогенерации в Google Ads на базе 
внедрения современного инструментария



КАТЕГОРИЯ: цифровые услуги
Национальный провайдер, широкая сеть представительств
Категория годового бюджета:  более 100К usd/год

ЗАДАЧА: Репутационный менеджмент, повышение знания 
бренда и лидогенерация в соц.cетях

РЕШЕНИЕ
Оптимизация страниц бренда в различных соц.сетях, 
построение канала взаимодействия на базе комплексной 
контент-стратегии  и рубрикатора с акцентом на внутреннюю 
жизнь компании
Разработка стратегий лидогенерации по сегментам и уровню 
активности аудитории

РЕЗУЛЬТАТ
Увеличение лидогенерации в 16 раз при уровне cpa ниже 
других perfomance каналов
Повышение уровня соотношения положительных и 
отрицательных реакций в 1,5 раза

Омниканальный провайдер услуг



ЗАДАЧА: Увеличение объемов 
поискового трафика на сайт

Омнканальный ритейлер

РЕЗУЛЬТАТ
Увеличение объемов трафика из поисковых систем 
на 70% за год без дополнительного маркетингового 
бюджета

КАТЕГОРИЯ: товары для дома
Национальная сеть представительств
Категория годового бюджета: до 50 usd/год

РЕШЕНИЕ
Улучшение технических параметров сайта, 
переработка визуальной составляющей 
категорийных и продуктовых страниц и комплекс 
работ по оптимизации, в том числе частичный 
рерайт контента
Расширение структуры сайта за счет системного 
внедрения «региональных» страниц (привлечение 
локального трафика)



МАРКЕТИНГ ЭТО ПРОСТО

СТРАТЕГИЯ

СТРАТЕГИЯ – КЛЮЧ. ПРОСТАЯ ПОНЯТНАЯ 
, ИМЕЕТ ЦЕЛЬ И ПРОГНОЗ РЕЗУЛЬТАТА

ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ

ПРИОРИТЕЗАЦИЯ ЗАДАЧ И ПРОЕКТНЫЙ 
МЕНЕДЖМЕНТ КАК БАЗА ДЛЯ 
РЕАЛИЗАЦИИ СТРАТЕГИИ

РЕЗУЛЬТАТ

РЕЗУЛЬТАТ ВСЕГДА ЭТО РОСТ БИЗНЕСА И 
РАЗВИТИЕ ПРОЕКТА В ЦИФРАХ

ЕСЛИ РАСТЕТ БИЗНЕС НАШИХ КЛИЕНТОВ – РАСТЁМ И МЫ

✓ Анализ  (проекта рынка конкурентов)
✓ Проработка вариантов решения задачи, 

подбор оптимального. Составление 
стратегии в привязке к бизнес целям, 
воронке, инструментарию

✓ Прогнозирование результата
✓ Согласование ключевых задач и 

ограничений, коммуникации на стороне 
агентства и бизнеса

✓ Создание плана реализации стратегии 
с разбивкой по инструментарию и 
этапам

✓ Для проекта и каждой задачи есть 
ответственные и сроки

✓ Учет в Google docs и CRM (planfix) • 
Отслеживание и информирование о 
статусе задач и KPI

✓ Создание custom dashboards, настройка 
сквозной аналитики из различных 
источников при необходимости

✓ Результат это всегда конкретные 
цифры. Они всегда есть в отчетах  
планах

✓ В итоге главный результат всегда один 
– рост продаж

✓ Всегда должна быть положительная 
динамика



ОБЯЗАТЕЛЬНАЯ 
СЕРТИФИКАЦИЯ:

Google Ads
Google analytics
Facebook Blueprint
Digital workshop

КОМПЕТЕНЦИЯ
ВНЕШНИЙ АУДИТ:

Контроль качества 
кампаний Premier Google 
team (Дублин)
HI-SCORE report для клиента

АНАЛИТИКА

Dashboards
Интеграция БД
Омниканальная аналитика
LTV

ТРЕКИНГ ЗАДАЧ

Planfix
Google Docs
Trello

КОНФЕРЕНЦИИ И 
КУРСЫ

Курсы EDU.adindex.ua
Внутренняя база знаний
Спикеры и публикации
AdindexTalks для бизнеса



СТРАТЕГИЧЕСКОЕ  
ПЛАНИРОВАНИЕ

КВАРТАЛ
Аудит стратегии, новые 
решения и 
инструменты

ПРОЦЕССЫ И 
ОТЧЕТНОСТЬ

ОПЕРАТИВНОЕ 
ПЛАНИРОВАНИЕ

МЕСЯЦ
Глубокий анализ задача-
результат, влияние рынка, 
общая динамика, план с 
учетом изменений

РАЗВЕРНУТЫЕ ОТЧЕТЫ

МЕСЯЦ
Аналитические отчеты 
задачи - действия-результат 
как основа для 
планирования

АНАЛИЗ КЕЙСОВ И 
ИЗМЕНЕНИЙ

ПОСТОЯННО
Анализ результативности 
новых задач 
Трансформация успешных 
кейсов в процесс

AQR ОТЧЕТЫ
(срез хорошо-улучшить)

НЕДЕЛЯ
Dashboard с ключевыми KPI, 
задачами и событиями 
проекта



ЕЖЕКВАРТАЛЬНО:

Встреча
Ключевые задачи и 
результаты
Планирование

КОММУНИКАЦИЯ
ОПЕРАТИВНЫЕ 
ВОПРОСЫ:

Telegram
Skype

ТРЕКИНГ KPI

Трафик по каналам 
Уровень конверсии 
Лиды
Продажи

ПРОЦЕССЫ И 
АНАЛИТИКА

Planfix
Google Data StudioРЕЗЮМЕ, ФАЙЛЫ, 

ДОКУМЕНТЫ:

Google Docs
Gmail



“Наш результат всегда улучшение 
маркетинга и рост бизнеса клиента.”

Вадим Пилипенко
CEO #ADINDEX





БУДЕМ РАДЫ БЫТЬ 
ПОЛЕЗНЫМИ ВАМ!

4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33


