
ADINDEX

Комплексный 
маркетинг

ДЕЛАЕМ ВАШ МАРКЕТИНГ СИЛЬНЕЕ ЧЕМ У КОНКУРЕНТОВ

АГЕНТСТВО СИЛЬНОГО ИНТЕРНЕТ-МАРКЕТИНГА

сделаем ваш маркетинг эффективным и 
сильнее  конкурентов
поможем расти вашей команде



Ключевые 
этапы
комплексного 
маркетинга

Создание общей стратегии продвижения
- аудит рынка и конкуренции
- определение основных резервов роста 

и постановка реалистичных целей
- подбор каналов и создание тактических 

планов для получения результата

Создание ROAD-MAP по каналам:
- SEA
- SEO
- SMM
- Аналитика

Создание трекинга, бизнес-аналитики и 
реализация

- Оперативная аналитика объемов трафика, 
уровня конверсии, продаж

- обратная связь
- командная работа
- еженедельные, месячные и квартальные 

срезы
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Как мы делаем     
Комплексный маркетинг?

4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33



Как мы делаем
Комплексный 
маркетинг?

Работаем на результат - рост продаж и 
заявок на сайте эффективно на базе 
ROI/ROAS

Постоянно анализируем результаты, 
экспериментируем и предлагаем новые 
идеи

Всегда на связи, сильные аккаунты и проджекты

Недельные, месячные, квартальные срезы, 
отчеты, аналитика
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Кейсы     Комплексный маркетинг

4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33



Задачи
- Запуск нового продукта offnet на национальном 

уровне - on-line кинотеатр в формате сайта и 
приложений IOS и Android

- получить оптимальное соотношение: бюджет -
охват - частота - конверсии

- Связать в единую систему аналитику сайта, двух 
приложений и веб-платформы, чтобы увидеть 
полный путь пользователя и слабые места

Национальный интернет-провайдер и ОТТ TV

Регионы продвижения: Украина
Особенности продвижения:

- Построение системы аналитики - Data warehouse на 
базе данных из Google Analytics, Google Sheets, 
Facebook Ads, Binatel и CRM на стороне бизнеса (Service 
desk)с визуализацией с помощью Power BI

- подключение Campaign manager 



Что было на старте: 
Отсутствие аналитики действий внутри 
приложения
Основная посадочная страница низкого 
качества
Приложения разные (одно приложение 
для моб.устройств, другое для ТВ)
Для пользования приложением в trial 
периоде необходима регистрация через 
web-сайт
Приложение для ТВ доступно только на 
одной ОС 

Какие рекомендации: 

Повлияли на улучшение посадочной 
страницы

Построили сквозную аналитику для 
возможности отслеживания количества 
загрузок приложения и количества 
регистраций (активных пользователей).
Подключили Firebase.

Разработали и реализовали стратегию 
рекламных кампаний.
Основные направления: таргетинг по 
аудитории пользователей ТВ на ОС 
андроид в различных каналах 
коммуникации (DV360/FB ads/другие сети)
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Национальный интернет-провайдер и ОТТ TV



Рекламные кампании

Инструменты, которые были задействованы:

Национальный интернет-провайдер и ОТТ TV



Примеры 
креативов

Национальный интернет-провайдер и ОТТ TV



Результаты:

За 1 месяц работы

За 9 месяцев 
работы



Результаты сотрудничества за месяц:

+194%
регистраций

+28%
Количества установок 

приложения

-61%
Стоимости регистраций

Национальный интернет-провайдер и ОТТ TV



Задача
Запуск проекта с нуля с помощью SEA, SMM, SEO

Онлайн-сервис, который дает возможность пациентам получить 
консультации квалифицированных специалистов онлайн

Регионы продвижения: Украина
Особенности продвижения:

- Работа с блогерами и лидерами мнений

- Проработка рубрик контента в SMM - так как 
медицинская тематика сложная и тяжелая для 
простого пользователя выделили процент под 
развлекательную линию. Большое внимание 
контакту с аудиторией - рубрика “Вопрос-ответ с 
доктором. Выделение правильных УТП для 
потенциальных пользователей, чтобы обеспечить 
их приток и качество этих лидов

- Работа с продуктом на уровне рекомендаций и 
большое внимание SEO для снижения стоимости 
регистрации 



Что было на старте: 
Новый сайт, который минимально был 
готов для работы
Отсутствие посадочной под регистрации 
докторов и пациентов
Нулевая база докторов и пациентов на 
сайте

Какие рекомендации: 
Выдали рекомендации по улучшению 
продукта для пользователей + 
рекомендации по аналитике проекта в 
админ.панели (необходимые KPI для 
проекта)

SEA. Запустили Поисковые РК по запросам 
на Украину и мир для отработки спроса 
среди украинцев - пациентов и докторов + 
видео-кампании True view for Action для 
увеличения трафика на сайт

SMM. Создали аккаунты Fb & Instagram
Разработали индивидуальный стиль и 
контента. Запустили РК на лидогенерацию, 
узнаваемость в Facebook и Сотрудничество с 
блогерами
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Онлайн-сервис, который дает возможность пациентам получить 
консультации квалифицированных специалистов онлайн

SEO. Провели техническую оптимизацию 
сайта
Развитие раздела Блог для повышения 
экспертности в нише и Линкбилдинг
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Контент

Онлайн-сервис, который дает возможность пациентам получить 
консультации квалифицированных специалистов онлайн



2 562
Регистраций активных пациентов

4 991
Проведенных консультаций

+520%
Органический трафик

с 0 до 13 100
Рост подписчиков в соц. сетях

Онлайн-сервис, который дает возможность пациентам получить 
консультации квалифицированных специалистов онлайн

Результаты сотрудничества за 12 
месяцев:



Задачи:
- Рост продаж с сайта, рост трафика
- Привлечение B2B - аудитории 

(дизайнеров и владельцев салонов) в SMM 
канале

Интернет-магазин мебели и декора для дома

Регионы продвижения: Украина
Особенности продвижения:

- В контекстной рекламе столкнулись с тем, что торговые 
кампании не отрабатывают с должной эффективностью, 
как в других e-comm проектах. 
Это было связано с тем, что товар не первой 
необходимости, при этом высокой ценовой политики. 
Происходит более долгий путь между тем как 
пользователь увидит рекламу и решиться купить. 



Что было на старте: 
Отсутствие корректной аналитики на сайте

Сайт был нормально проработан, но резервы 

SEO-роста мы видели

SMM - в ленте были только  информационные 

и продажные посты с товарами, рекламные 

кампании отсутствовали.

Аккаунты Google Ads и Merchant Center 

нуждались в оптимизации.

Какие рекомендации: 
Настройка аналитики на сайте, e-
commerce, установка и настройка кода 
пиксель для SMM

Провели SEO-аудит сайта, выявили точки 
роста, выдали ТЗ для дальнейшей 
оптимизации сайта с оглядкой на апдейты 
Гугла, стартовали работы по обновлению 
контента на сайте, работа со ссылочной 
массой и отзывами

В соцсетях провели перестроение 
структуры групп объявлений, 
экспериментировали с аудиториями и 
рекламными объявлениями, интегрировали 
рекламные кампании с Google таблицами
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Интернет-магазин мебели и декора для дома

4Подготовка и подключение поисковых 
кампаний, торговых, ремаркетинга и 
Performance Max в контекстной рекламе. 
Выявление особенностей работы с бизнесом 
декора и перераспределение бюджетов.



в 5,6 раз
Рост дохода

в 3 раза
Рост целевых лидов

+147%
Трафик

Интернет-магазин мебели и декора для дома

Результаты сотрудничества:



Что было на старте: 
У клиента не было опыта привлечения В2В
аудитории посредством рекламы. 

Какие рекомендации: 
Техническое задание на создание каталога 
товаров дизайнером на стороне клиента

Настройка интеграции лидов из Facebook, 
Instagram прямо в Telegram-чат и Google Sheets 
через сервис ApiX-Drive

Тестирование двух аудиторий по интересам с 
целью Лидогенерация в Facebook, Instagram
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Интернет-магазин мебели и декора для дома

4 Тестирование форматов таргетированной 
рекламы: видео и статические баннера

5 Анализ лучших связок аудиторий и контента. 
Отключение аудиторий, которые показали себя, 
как неэффективные.

6 После «выгорания аудитории» добавление 
новых сегментов целевой аудитории, похожих 
аудиторий 1-2%, 2-3%. 3-4% по тем, кто отправил 
формы, за весь период в рекламной кампании 
“Лидогенерация”



Каких результатов удалось достичь за 9 
месяцев:

38%
лидов (В2В) получили

до 150 $
Рост ежемесячного бюджета кампании

2,78 $
Средняя цена за лид

Интернет-магазин мебели и декора для дома



Задача:
Увеличение продаж из интернет канала

Сеть магазинов дверей и напольного покрытия

Регионы продвижения: Украина
Каналы продвижения: SEO, SEA, SMM, GMB



Что было на старте: 
Комплексная работа с клиентом более 5 лет 
Заранее определили с клиентом точки роста
Предварительное улучшение сайта, чтоб 
повысить конверсию в обращение с карточки. 
(скорость загрузки; улучшение usability; 
улучшение карточки товара)
Предварительное усиление в региональном 
продвижении (Продвижение не только сайта, 
но карточку GMB/салон)

Какие рекомендации: 
SMM. Информирование ЦА об акционных 
товарах

SEA. Запуск локальных кампаний
Перераспределение бюджета в текущих 
кампаниях с поисковых на торговые.

GMB. Администрирование карточек магазинов 
(добавление фото, акционных баннеров, 
публикация ответов). SEO-оптимизация 
описания магазинов
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4 SEO. Для роста трафика - проводили работы по 
оптимизации страниц.
Добавили контент на страницы сайта.
Проводились работы внутри сайта, 
направленные на увеличение доверия к бренду. 
Добавление полезного контента в карточки 
товара (видео-обзоры, УТП, отзывы, упрощение 
коммуникации)

Сеть магазинов дверей и напольного покрытия



Каких результатов удалось достичь за год:

+ 13%
Доход

+ 50%
Целевых лидов

+ 52%
Трафик

Сеть магазинов дверей и напольного покрытия



МАРКЕТИНГ ЭТО ПРОСТО

СТРАТЕГИЯ

СТРАТЕГИЯ – КЛЮЧ. ПРОСТАЯ 
ПОНЯТНАЯ, ИМЕЕТ ЦЕЛЬ И ПРОГНОЗ 
РЕЗУЛЬТАТА

ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ

ПРИОРИТЕЗАЦИЯ ЗАДАЧ И 
ПРОЕКТНЫЙ МЕНЕДЖМЕНТ КАК 
БАЗА ДЛЯ РЕАЛИЗАЦИИ 
СТРАТЕГИИ

РЕЗУЛЬТАТ

РЕЗУЛЬТАТ ВСЕГДА ЭТО РОСТ 
БИЗНЕСА И РАЗВИТИЕ ПРОЕКТА В 
ЦИФРАХ

ЕСЛИ РАСТЕТ БИЗНЕС НАШИХ КЛИЕНТОВ – РАСТЁМ И МЫ

✓ Анализ  (проекта рынка 
конкурентов)

✓ Проработка вариантов решения 
задачи, подбор оптимального. 
Составление стратегии в привязке 
к бизнес целям, воронке, 
инструментарию

✓ Прогнозирование результата
✓ Согласование ключевых задач и 

ограничений, коммуникации на 
стороне агентства и бизнеса

✓ Создание плана реализации стратегии 
с разбивкой по инструментарию и 
этапам

✓ Для проекта и каждой задачи есть 
ответственные и сроки

✓ Учет в Google docs и CRM (planfix) • 
Отслеживание и информирование о 
статусе задач и KPI

✓ Создание custom dashboards, настройка 
сквозной аналитики из различных 
источников при необходимости

✓ Результат это всегда конкретные 
цифры. Они всегда есть в отчетах  
планах

✓ В итоге главный результат всегда 
один – рост продаж

✓ Всегда должна быть 
положительная динамика

Увеличиваем объемы продаж в рамках маржинальности 

товаров и услуг (ROMI based маркетинг)



КЛИЕНТЫ
Каждый клиент - индивидуальная история результата и отношений. Каждый - как единственный.



4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33

Про агентство    



ЦЕННОСТИ АГЕНТСТВА

Мы помогаем бизнесу 
расти, бизнес видит 
результаты и начинает 
нам доверять

Доверие позволяет нам 
делать больше 
и эффективнее

Мы прозрачны в 
процессах, результатах 
и отношениях

Доверие
и коммуникация

УВАЖЕНИЕ ТЕРПЕНИЕ РАЗВИТИЕ

Постоянный процесс 
обучения и повышения 
уровня компетенции 
сотрудников агентства

Доступ и внедрение 
новейшего 
инструментария в 
продуктах 

Высокий уровень 
экспертизы

Экспертиза 
и развитие

Бизнес клиентов 
агентства растет

Агентство растет вместе с 
бизнесом клиентов

Результат всегда 
принадлежит  клиенту, 
наша задача найти путь 
роста и реализовать этот 
план совместными 
усилиями

Результат



Проекты из Украины, 
Грузии, Сингапура, 

Португалии, Англии, 
Германии и США

Сильная аналитика, 
доступ к современному 

инструментарию,  
сертификация 
специалистов

Ключевые
факты

40+ 
сотрудников in-

house

Рост клиентов по 
обороту в среднем 

+25% в год

лет на рынке



Что нужно для 
старта
#ADINDEX?

Что нам нужно от вас:
➢ заполнить Бриф

➢ предоставить доступы в ваши 
аккаунты Google Analytics, Google Ads 
или соц.сетей (в зависимости канала 
продвижения)

➢ получить предварительный АУДИТ и 
дополнительную консультацию с 
менеджером и senior специалистом 
для объяснений и ответов на вопросы 
по внедрению



Что вы  
получите от
#ADINDEX

Мы предоставляем:
➢ индивидуальную расписанную 

стратегию продвижения (включая все 

нюансы клиента на старте) 

➢ детально медиаплан с перечнем 
работ, временными и бюджетными
ограничениями, которые будут учтены 
при просчете

➢ оперативную коммуникацию 

➢ еженедельный и ежемесячный отчет 
с результатами работ



Почему
мы?

На рынке с 2013 года

Входим в 3% самых сильных 
digital агентств в Украине
как Premier Google Partner

Рост оборота клиентов
в среднем +30% YoY

Проекты из Украины, 
Швейцарии, Сингапура, 
Англии, Германии и США



Наша команда

4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33



В нашей команде сейчас 
45+ сотрудников с опытом 
работы в SMM, SEO, SEA

Команда



Мы не делаем работу ради работы, 
мы делаем работу ради 
результата.”

Вадим 
Пилипенко
CEO #ADINDEX



Давайте сделаем 

сильный проект 

вместе!

4partners@adindex.ua

adindex.ua

Украина

город: Днепр

Ярослава Мудрого,

27

mailto:4partners@adindex.ua
https://adindex.biz/

