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SEO

ДЕЛАЕМ ВАШ МАРКЕТИНГ СИЛЬНЕЕ КОНКУРЕНТОВ

АГЕНТСТВО СИЛЬНОГО ИНТЕРНЕТ-МАРКЕТИНГА

современное и эффективное SEO для роста 
позиций, трафика и продаж



Ключевые 
направления
SEO

Комплексное продвижение SEO сайта

Аудит SEO

SEO на этапе разработки сайта

Внутренняя и техническая оптимизация сайта 

Консалтинг
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Как мы делаем     SEO?

4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33



Как мы 
делаем
SEO?

Анализируем текущий уровень в KPI и 
качестве ведения сайта, даем оценку

Находим резервы роста и улучшений, 
прописываем конкретные задачи и 
оцениваем в результате

Делаем на своей стороне четко качественно и  
вовремя, работаем с программистами, постоянно 
анализируем сайт, конкурентов и рынок

Помогаем с реализацией рекомендаций
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Кейсы     SEO

4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33



Задача
Рост трафика и продаж за счет привлечения
целевого трафика «внизу» воронки продаж и 
пользователей, которые ищут конкретные товары

Входит в ТОП-20 интернет-ритейлеров, 

ассортимент более 1 млн SKU и более 400 тыс. 

посетителей в месяц

Интернет-магазин техники и электроники
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Интернет-магазин техники и электроники

Что было на старте: 
С проектом работаем уже 4 года. 
Ниша высококонкурентная, по ряду 
продвигаемых запросов достигли 
позиций в ТОП 3, ТОП 5-10. Чтобы 
повысить продажи в категориях 
интернет-магазина, которые наш 
заказчик выделил как наиболее 
приоритетные, решили привлекать 
больше товарного трафика

Какие рекомендации: 

Ежемесячно улучшали описание для 30-80 
карточек товаров

Размещали отзывы о товарах на сайте, 
делали рерайт информации реальных 
отзывов пользователей в сети
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Составили список приоритетных товаров 
с помощью отчета “Эффективность 
товаров”
в Google Analytics



8

Результат за год:

рост количества транзакций 

23% 23%
рост доходарост трафика

11%



Канал продвижения:Украина

Сеть салонов дверей и напольных 

покрытий №1 в Украине

Задача
- Рост трафика на сайт

Интернет-магазин дверей и напольных покрытий



Что сделали:

Интернет-магазин дверей и напольных покрытий

Что было на старте: 
➢ С проектом работаем с 2016 года. 

Ниша конкурентная. 
➢ По ряду запросов достигли 

запросов в ТОП-3, ТОП-10. Проект 
является лидером в 
информационных запросах. На 
сайте реализована региональная 
структура - созданы страницы под 
регионы, в которых есть офлайн-
магазины. 
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Провели внутреннюю оптимизацию
страниц новых регионов и фильтровых 
страниц

Наполнили контентом раздел Блог, 
прописали мета-данные

Разместили отзывы на товарах и на 
отзовиках



Результат за год:

43%
рост трафика

6,9%
рост транзакций

96%
рост дохода



По запросам в нише - вышли на первые позиции



Задача
Повысить продажи за счет привлечения
целевого трафика «верха» воронки продаж.
Привлечение покупателей, которые 
задумываются о покупке наручных часов.

Лидер на украинском рынке часов

Более 40 офлайн-магазинов в Украине
и интернет-магазин, который стал первым
в сегменте рынка

Магазин часов №1 в Украине



Магазин часов №1 в Украине

Что сделали:

Что было на старте: 
➢ Основная часть статей в блоге —

про обслуживание наручных часов. 
Мало статей, ориентированных на 
помощь человеку в выборе часов. 
Таким образом, сайт упускал часть
поискового трафика, связанного с 
выбором и подбором наручных 
часов. Этот трафик отрабатывали 
конкуренты.
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Незначительно оптимизировали раздел 
“блог”: улучшили перелинковку между 
статьями, реализовали авторов —
эксперты по наручным часам

Разработали рубрикатор, разработали 
контент-план статей

На базе анализа контента конкурентов, 
совместно с бизнесом писали статьи. За 
год разместили в блоге около 60 статей

4 Запустили внешнее SEO продвижение 
статей



Результат за 1,5 года работы:

180%
рост продаж с раздела блог

x3
рост продаж с раздела блог



По запросам в нише часов - вышли на первые позиции



Задача
Получить ТОП позиции по запросам в нише 
мороженого и опередить основного 
конкурента бренда
Обеспечить рост поискового трафика.

Канал продвижения:Украина

Ведущий производитель мороженого в Украине в течении 25 лет



Ведущий производитель мороженого в Украине в течении 25 лет

Что сделали:

Что было на старте: 
➢ В поисковой выдаче по запросам о 

мороженом и связанных с 
мороженым — статьи и рецепты. 

➢ В блоге Lasunka регулярно 
публиковались статьи и рецепты, 
однако они не были
оптимизированы под seo задачи.
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Оптимизировали сайт со стороны 
технической, контентной и улучшили 
usability

Сформировали контент-план
статей/рецептов в Блог. Для этого, 
собрали,проанализировали контент 
конкурентов и писали лучше, чем у них. 

За год работы в блоге сайта разместили 
примерно 100 статей-рецептов —
редактировали существующие и писали 
новые

4 Занимались внешним продвижением



х2 100 000
сеансов в месяц в сезон

Результат за 1 год работы:

трафик 



По запросам в нише мороженого - вышли на первые позиции



Задача
Обновление сайта и проведение 
внутренней оптимизации
Рост трафика на сайт

Трафик: более 30 тыс. посетителей/месяц за полгода
Регион продвижения: страны СНГ и США

Платформа для продвижения мобильных приложений



Платформа для продвижений мобильних 
приложений

Что было на старте: 
➢ Двуязычный сайт (русский, 

английский) на этапе обновления 

дизайна. 

➢ Данная ниша является 

информационной, следовательно 

получение трафика - за счет 

информационных статей.

Что сделали:
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Составили контент-план.
Собрали СЯ запросов для 
информационных статей блога. 
Составили мета-данные, исходя из СЯ.

Написали и разместили 33
информационные статьи:

прорабатывали старые статьи
раздела Блог для улучшения позиций 
и роста трафика. 
Е-А-Т - добавили разделы Контакты, О 
нас, Отзывы - для увеличения 
доверия пользователей к сайту.
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Результат за год работы:

642%
Рост органического трафика на сайт Рост доли органического трафика

от общего получаемого трафика на 
сайт

20,2%
Доля органического трафика от 

общего получаемого трафика на сайт

220%



По запросам в нише ASO - вышли в ТОП 1-5 позиций



Задача
Обеспечить оптимизацию сайта на этапе 
запуска проекта.
Обеспечить рост позиций и трафика

Эксклюзивный представитель итальянского бренда Cromia в Украине

Регион продвижения: города миллионники в 
Украине



Эксклюзивный представитель итальянского бренда  Cromia  в Украине

Что было на старте: 
➢ Новый сайт после разработки. В 

наличии содержалось большое 

количество ошибок влияющих на 

общее качество сайта и 

результативность его 

продвижения.

Что сделали:
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Провели базовую техническую 
оптимизацию сайта. Устранили 
основные ошибки на сайте. 

Провели работы по внутренней 
оптимизации — обновили метаданные, 
переписали категорийный контент. 

Подключили внешнее продвижение3



Результат за квартал:

687,6%
Рост трафика на сайт



Результат работы:

С момента старта работ средняя позиция выросла с 54 до  2
и продолжает удерживаться в указанных значениях



Задача
Обеспечить рост трафика.

Регион продвижения:Сингапур

ТОП-3 в нише образования в Сингапуре

Международные научные детские лагеря(кемпы) выходного дня



Международные научные детские лагеря(кемпы) выходного дня

Что было на старте: 
➢ Проект почти по всем основным 

целевым запросам за ТОП-10-20
поисковой выдачи.

➢ Отсутствует кластеризация поисковых 
запросов.

➢ Наличие дублированных страниц - в 
результате конкурируют в выдаче 
между собой и снижают 
эффективность актуальных страниц в 
поиске.

➢ Ссылочный профиль уступал 
конкурентам по качеству и количеству 
ссылающихся доменов.

Что сделали:
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Провели техническую оптимизацию
на сайте — устранили все критичные 
ошибки

Оптимизировали “сезонные” страницы, 
устранили дубли, написали уникальный 
контент и заполнили метаданные 

Создали и заполнили 
информационные страницы

3
Занимались внешним 
продвижением — outreach с 
упором на качество доноров. За 
год работы разместили около 
100 обратных ссылок.



Результат за год:

113%
Рост трафика на сайт

x2
количество лидов

+60%
позиций в ТОП-10



Регионы продвижения: Днепр, Харьков, Львов, Одесса, 
Киев – крупные города и города присутствия шоурумов

ТОП-3 в категории дизайнерского декора и мебели

Задачи:
Обеспечить рост трафика на сайт и продаж

Интернет-магазин мебели и декора для дома



Интернет-магазин мебели и декора для дома

Что было на старте: 
➢ На старте проект 

продемонстрировал хороший 

уровень технической оптимизации 

сайта. 

➢ Однако были допущены ошибки 

при добавлении на сайт украинской 

версии, из-за чего был фактически 

утрачен релевантный ссылочный 

профиль.

Что сделали:
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Проведена оптимизация структуры 
сайта. Созданы новые посадочные 
запросы для отработки полного спектра 
запросов

Исправлены те немногие технические 
ошибки на сайте, которые могли влиять на 
рост проекта

Проведены работы по внутренней 
оптимизации сайта — проведена 
оптимизация контента и метаданных.
Проведена оптимизация usability сайта.

3

Занимались внешним Запустили 
внешнее продвижение сайта для 
увеличения объема и качества 
ссылочной массы.



Результат за год:

53,73%
Рост трафика на сайт

x3
Рост продаж

15%
Запросов в ТОП-10



Регионы продвижения: Украина
Трафик: около 200к посетителей/месяц

Задача:
Повысить продажи за счет привлечения целевого
трафика «верха» воронки продаж.
Привлечение покупателей, которые задумываются о 
покупке наручных часов.

Интернет-магазин часов ТОП-2 в Украине



Интернет-магазин часов ТОП-2 в Украине

Что было на старте: 
➢ На момент начала работы, на 

проекте писали небольшие статьи с 
ответом на прямой вопрос, был 
охвачен широкий спектр инфо 
запросов, но формат и подача не 
соответствовала текущим 
тенденциям и поисковому интенту.

Что сделали:
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Провели техническую оптимизацию
раздела блог

Провели ревизию ранее опубликованных 
статей. Отобрали наиболее приоритетные и 
занялись их оптимизацией для улучшение 
качества статей

Сформировали рубрикатор для подбора 
тем. На основе рубрикатора 
сформировали контент-план на 
несколько первых месяцев

3

Далее постоянно расширяли контент-
план, поддерживая запас тем на несколько 
месяцев вперед.
На основе контент-плана  обеспечили 
системный выпуск контента на сайте. За 
пол года написали 20 статей



Результат за 6 месяцев:

156,49%
Рост трафика на сайт



4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33

Про агентство    



ЦЕННОСТИ АГЕНТСТВА

Мы помогаем бизнесу 
расти, бизнес видит 
результаты и начинает 
нам доверять

Доверие позволяет нам 
делать больше 
и эффективнее

Мы прозрачны в 
процессах, результатах 
и отношениях

Доверие
и коммуникация

УВАЖЕНИЕ ТЕРПЕНИЕ РАЗВИТИЕ

Постоянный процесс 
обучения и повышения 
уровня компетенции 
сотрудников агентства

Доступ и внедрение 
новейшего 
инструментария в 
продуктах 

Высокий уровень 
экспертизы

Экспертиза 
и развитие

Бизнес клиентов 
агентства растет

Агентство растет вместе с 
бизнесом клиентов

Результат всегда 
принадлежит  клиенту, 
наша задача найти путь 
роста и реализовать этот 
план совместными 
усилиями

Результат



Проекты из Украины, 
Грузии, Сингапура, 

Португалии, Англии, 
Германии и США

Сильная аналитика, 
доступ к современному 

инструментарию,  
сертификация 
специалистов

Ключевые
факты

40+ 
сотрудников in-

house

Рост клиентов по 
обороту в среднем 

+25% в год

лет на рынке



Что нужно для 
старта
#ADINDEX?

Что нам нужно от вас:
➢ заполнить Бриф

➢ предоставить доступы в ваши 
аккаунты Google Analytics, Google Ads 
или соц.сетей (в зависимости канала 
продвижения)

➢ получить предварительный АУДИТ и 
дополнительную консультацию с 
менеджером и senior специалистом 
для объяснений и ответов на вопросы 
по внедрению



Что вы  
получите от
#ADINDEX

Мы предоставляем:
➢ индивидуальную расписанную 

стратегию продвижения (включая все 

нюансы клиента на старте) 

➢ детально медиаплан с перечнем 
работ, временными и бюджетными
ограничениями, которые будут учтены 
при просчете

➢ оперативную коммуникацию 

➢ еженедельный и ежемесячный отчет 
с результатами работ



Почему
мы?

На рынке с 2013 года

Входим в 3% самых сильных 
digital агентств в Украине
как Premier Google Partner

Рост оборота клиентов
в среднем +30% YoY

Проекты из Украины, 
Швейцарии, Сингапура, 
Англии, Германии и США



КЛИЕНТЫ
Каждый клиент - индивидуальная история результата и отношений. Каждый - как единственный.



Наша команда

4PARTNERS@ADINDEX.UA ADINDEX.UA +38 097 735 31 33



В нашей команде сейчас 
45+ сотрудников с опытом 
работы в SMM, SEO, SEA

Команда



Мы не делаем работу ради работы, 
мы делаем работу ради 
результата.”

Вадим 
Пилипенко
CEO #ADINDEX



Давайте сделаем 

сильный проект 

вместе!

4partners@adindex.ua

adindex.ua

Украина

город: Днепр

Ярослава Мудрого,

27

mailto:4partners@adindex.ua
https://adindex.biz/

